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SEAVER sas
17 rue Claude Bloch 14000 Caen (siège)
37 quai de Grenelle 75015 Paris (bureaux)
http://seaverhorse.com/ 

MISSION - PROPOSITION DE VALEUR 

Seaver est un projet français qui développe des équipements connectés pour chevaux, afin d'aider les cavaliers des sports équestres professionnels & amateurs à suivre et améliorer la performance et la santé de leur chevaux. 



SECTEURS D’ACTIVITES

	
	Sciences de l’ing.

	
	Sciences de la vie

	
	Logiciel

	
	Internet


	
	BtoB      BtoC      BtoBtoC





STADE DE DÉVELOPPEMENT

	
	Développement technologique

	
	1er produit, 1er client

	
	Développement commercial

	
	Développement international

	
	




INFOS SOCIETE
Date de création : 26/04/2016
Structure juridique : SAS
Effectif :  10
Capital social : 20 000 €



FINANCEMENTS MOBILISES 

· Levée de fonds : capitaux propres
· Normandie Incubation : 35 000 € 
· Prêt d’honneur Fondation Telecom : 40 000 € (en cours)
· OSEO (French Tech) : 30 000 €






ÉQUIPE

a) Partie technique
Pierre-Yves Lalo, CTO, co-fondateur – ECE Paris
Galahad Jego, Responsable fréquence cardiaque et respiratoire – ECE Paris
Rossanna Cammardella, Responsable Back-end – Polytechnique de Turin
Thomas Guisnel, R&D produits santé – ECE Paris

b) Partie Commerciale
Zakaria ANTAR, CEO, co-fondateur – HEC
Filippo Bianco, COO, en charge des opérations, régie marketing et finance – ESCP Europe
Danielle Haywood, marketing – Paris-Sorbonne

c) Fonction de support
Marie Villemin, design, conception de stand et assistante social media
Rémy Trappier, design industriel, artiste réalité virtuelle, photographe (collaboration free-lance)
Catherine Weber de Rize, spécialiste RP (contribution sporadique) 







INNOVATION
Seaver développe le premier équipement connecté pour cheval qui permet un véritable suivi de sa condition physique, en combinant les analyses de mouvement avec les mesures des paramètres vitaux du cheval tels que la fréquence cardiaque et respiratoire. 

Peu d’objets connectés, même pour homme, ont un tel degré́ de sophistication et sont capables d’embarquer autant de capteurs.



AVANTAGES & BENEFICES

1. Éviter le surentraînement et connaître l'effort du cheval

2. Prévenir les problèmes de santé et les blessures graves

3. Suivre la condition physique du cheval et vérifier les impactes du changement de régime alimentaire et d'entrainement

4. Équilibrer votre séance de travail aux différentes allures et mains

5. Travailler l'équilibre, le rebond et l'asymétrie lors d'une reprise de dressage

7. Retracer votre parcours d'obstacle avec la hauteur de vos sauts

6. Partager les données avec l'entraîneur pour progresser, aussi bien que avec le vétérinaire




MARCHÉ & CLIENTS

En Europe : 7M de chevaux, 3 M de propriétaires. Aux US : 7M de chevaux, 2 M de propriétaires.
Un marché de € 14 Milliards (en France, 2013) : € 11 milliards pour le marché de course (équipement + paris), 650M € pour le marché sportif et de loisir.
Il est un environnement où les dépenses et les revenus disponibles sont abondants. En ce qui concerne les cavaliers, le revenu familial médian en France est de 30k €/an, contre 60k $/an aux USA.
En France, il s'agit du troisième sport en dimension (la fédération française enregistre 700k personnes, après la F.F.Football et F.F.Tennis), mais aussi le premier sport féminin du pays.

Géographies cibles
Seaver cible 6 géographies en utilisant langages et plateformes de communication internationales : USA, France, UK, Belgique, Allemagne, Pays-Bas.

Les clients
Coeur de cible : nos principaux clients
> Les cavaliers de sports équestres amateurs et semi-professionnels (marché B2C) : le suivi de la condition physique et de la performance sont les sujets principaux.
> Propriétaires de chevaux de loisirs amateurs : le suivi de la santé de l’animal est le thème principal. 

Cible large
> Eleveurs : un thème intéressant est l'évaluation du cheval comme un actif, à des fins de vente – 8.500 chevaux ont été vendus lors des ventes aux enchères en France en 2015
> Professionnels et semi-professionnels de haut niveau (jockeys, pro cavaliers) : il y a 1.113 événements officiels de la FEI par an, entre UE et Etats-Unis (2014) ; plus de 44.000 athlètes enregistrés FEI dans nos 6 zones géographiques cibles (2014). 



PARTENAIRES
 
ECE Paris

Pole Hippolia

Telecom Paris Tech

Normandie Incubation

La French Tech



CONCURRENCE 

Aujourd’hui il n’existe pas d’outils d’aide à la mesure de la performance du cheval capable d’être tout en un. 

Il existe un capteur de fréquence cardiaque, Polar quine, qui coute 149 euros à l’achat, sans application.

Il existe également des GPS capables de donner la vitesse des chevaux utilisés par les entrainement de chevaux de courses (Trot et Gallop).

Rien n’est commercialisé au jour d’aujourd’hui capable de donner toutes les données liées à la performance du cheval en temps réel mais aussi les stocker sur une application pour une analyse plus approfondie.

De plus, un autre avantage concurrentiel résiderait dans le fait que nous développons un capteur directement intégré à la sangle du cheval et non un produit qui se rajoute en plus. C’est ce qui nous diffère, en plus d’avoir toute l’analyse santé avec le capteur de fréquence cardiaque et respiratoire, de notre principal concurrent : Equisense. Equisense développe Balios, un capteur à placer au niveau de la sangle, permettant d’analyser les mesures de mouvement telles que la vitesse, les allures, la trajectoire etc. et dont les résultats sont également affichés via une interface smartphone.













PROJETS DE DÉVELOPPEMENT

2016
> Lancement campagne Kickstarter
> Production en série première ligne de produits
> Expansion équipe
> R&D pure "healthcare" cheval
> Développement commercial

2017
> Développement 2ème ligne de produits (secret)
> Exploration marché B2B
> Expansion R&D partie "Data science"
> Expansion équipe




CA REALISE & PRÉVISIONS

	
	2015
	2016
	2017
	2018

	CA
	0
	225 000
	954 000
	1 650 000

	Résultat
	0
	- 20 000
	60 000
	160 000

	Besoins financiers
	0
	267 000
	37 000
	40 000

	Effectif
	0
	10
	14
	18


[bookmark: _GoBack]Commentaires : Nous travaillons pour préparer une levée de fonds entre 200 000 et 300 000 € après la campagne de préventes.
	
	CONTACT :

	M Zakaria Antar
Tél : +33 6 59 53 64 23
e-mail: zak@seaverhorse.com
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